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СӨЖ (СӨЖО) ҮШІН ӘДІСТЕМЕЛІК ҰСЫНЫСТАР МЕН ОҚУ-ТӘЖІРИБЕЛІК МАТЕРИАЛ
Пән: «Сыртқыэкономикалық іс-әрекетті мемлекеттік басқару»

Мамандық: 050510 «Мемлекеттік және жергілікті басқару»
Экономика және басқару факультеті

Экономикалық теория және халықаралық экономика кафедрасы

Қарағанды  2010
Силлабус 
СӨЖ (СӨЖО) 050510 «Мемлкеттік және жергілікті басқару» мамандығының жұмыс оқу жоспары негізінде және КЭУК-МИ-85-04.01-2005 пәннің оқу-әдістемелік кешенінің құрылымына қатысты қойылатын талаптар негізінде экономикалық теория және халықаралық экономика кафедрасының аға оқытушысы М.А. Есдәулетпен құрылған.
Экономикалық теория және халықаралық экономика кафедрасының оқу – әдістемелік семинарының отырысында қарастырылған. 

   «10» маусым 2010 ж.                                           Хаттама № 10
   Кафедра меңгерушісі

                       Жетпісбаева М. Қ.

Оқытушы туралы мағлұмат:

 Экономикалық теория және ХЭ кафедрасының аға оқытушысы Есдәулет М.А. «Халықаралық экономика», «Экономикалық теория», «Микроэкономика», «Макроэкономика», «Муниципалды менеджмент» пәндерінен дәріс оқып, семинарлық сабақтарды жүргізеді. 

Офисі: Экономикалық теория және ХЭ кафедрасы  аудитория №266

 Қарағанды қаласы,   Академиялық көшесі, 9 үй
Тел: 44 16 34 (143)

Консультациялық сағаттар (office hour):   СӨЖО графигі бойынша

Уақыты: сабақтар келісімді бекітілген кесте бойынша жүргізіледі.
СӨЖ ( СӨЖО) бойынша әдістемелік ұсыныстар 

СӨЖ тапсырмалары оқытушының қатысуынсыз және аудиториядан тыс орындалады. СӨЖ-дің негізгі міндеті семинарлық сабақтар мен дәрістерге дайындау. Семинарлық сабақтарда тақырыптың негізгі сұрақтары қарастырылады. Семинарлық сабақтың тақырыптық жоспары, негізгі және қосымша әдебиеттер тізімі, семинарлық сабақ тақырыптарына қатысты әдістемелік кеңестер не және қалай істеу керек деген сұрақтарға жауап береді. Семинарлық сабақ тақырыптарына қатысты әдістемелік кеңестерді мұқият талдап, семинарлық сабақтың тақырыптық жоспарының сұрақтарына жауаптардық өздерің дайындаңдар. Әрбір сұрақты дайындау барысында қысқаша әрі сызба жүзінде негізгі ережелер мен жауап тезистерін дайындап, формулалар мен символдарды СӨЖ дәптеріне жазыңдар. Дайындалып болғаннан кейін өзін-өзі тексеріге арналған сұрақтар көмегімен өз білімдеріңді тексеріңдер. Өздерің талдай алмаған сұрақтарды жазып алып, дәрісте немесе СӨЖО процесінде оқытушыға қойыңдар. 
СӨЖ тапсырмалары дәріске дейін орындалу керек. Ал дәрісте дербес алынған білімдер тереңдетіліп, кеңейтілуі керек. 

Алайда семинарлық сабақта қарастырылатын сұрақтар көлемі тақырыптың толық мазмұнын қамтымайды. Сондықтан студент өз білімін одан әрі тереңдету мен кеңейту бойынша жұмыс жасауы қажет. Бұл СӨЖО процесінде жүзеге асырылады. Сондықтан СӨЖО-да тақырып мазмұнын толық ашатын қосымша сұрақтар мен есептер, жаттығулар қарастырылып, талдау жасалады. 

СӨЖ формалары мен мазмұнын өңдеу. 

«Сыртқыэкономикалық іс-әрекетті мемлекеттік басқару» курсының ерекшеліктері СӨЖ формаларының кең жиынымен байланысты. Бұл мынадай формалар: 

· оқытушы берген дәріс конспектілерін талдау; 

· семинарлық сабаққа негізгі оқулық бойынша дәріс конспектісін дайындау; 

· белгілі тақырып бойынша реферат дайындау; 

· реферат, эссе, баяндамаларды өзара рецензиялау;
· курс терминдері бойынша сөздіктер мен сөзжұмбақтар құру; 
· аса жоғары есептерді шығару;
· статистика мәліметтерін талдау;
· кәсіпоын іс - әрекетін модельдеу;
· топтық жобаға қатысу; 
· таңдалған тақырып бойынша презентация жасау; 
· глоссарий жасау; 
· тақырып бойынша шолу жасау.
Жоғарыдағылардың кейбіреулерінің мазмұны мынаған байланысты: 
Тақырып бойынша шолу жасау – бұл дегеніміз басылым мен Интернеттің ақпарат ресурстарын тартумен ұсынылатын тақырып бойынша жазбаша 1-2 бет қысқаша шолу жазу дегенді білдіреді. 
Глоссарий – қазақ және орыс тілдерінде, мүмкін болса шет тілдеріне аудару арқылы терминдер мен түсініктердің қысқаша түсіндірмесі; ол берілген тақырып бойынша орындалады. Глоссарийді құру макроэкономиканың түсініктілік аппараты білімінің қалыптасуына және оны пайдалану дағдыларының өңделуіне ықпал етеді. 

Реферат, СӨЖ-дің неғұрлым кеңейтілген формасы бола отырып, әдебиетке міндетті түрде шолу жасау арқылы белгілі тақырыпқа баяндама жасауды немесе ғылыми жұмыс, кітап мазмұнын баяндауды білдіреді. Рефератты оппонирлеу неғұрлым қызықты да ғылыми жұмыс болып табылады. Осының нәтижесінде жұмысқа талдау жасау, пікір – талас жүргізу дағдысына ие болады. 

Коллоквиум білімді, әңгімелесу формасында нақты оқытылатын пәннің түрлі тақырыптары бойынша дайындық деңгейін айқындауға мүмкіндік береді. 

Өзін - өзі бақылауға арналған сұрақтар, тәртіп бойынша, ерекше құрылымға ие, сондықтан жауаптар жиналған материалды талдау негізінде ғана берілуі керек. 

Эссе – бұл сын мен публицистиканың түрлі жанрларында өзекті әлеуметтік – экономикалық мәселелерге деген өз ойларын білдіру, баяндау. 

Дәріс конспектілеріне талдау жасау, өткен материалды қайталау бағдарламалық материалды игеруге, теориялық білімдерді нығайтуға мүмкіндік береді. 
Есептер мен сандық тапсырмаларды шығару. Оларды орындаудың мақсаты тәжірибелік сұрақтарды шешуде теориялық білімдерді пайдалану дағдысы мен ептілігіне ие болу болып табылады.   
Мақсаттар бұтағын құру – ол үшін тыңдаушыларға тақырыпты таңдап, деңгейлер бойынша мақсаттарды белгілеу, барлық деңгейлердегі тапсырмалар мен жоспарларды анықтау, осы мақсаттарға қол жеткізуде кәсіпорындардың ұйымдастырушылық құрылымдарын анықтау, жұмыс сапасының өлшеуіштері мен тапсырманы бақылау формаларын таңдау ұсынылады. 

Презентация – тыңдаушы өзінің презентациясы үшін кез – келген тақырыпты таңдап, презентацияда қарастырылатын кез – келген аспектіні түсінуін не түсінбеуін білдіре алады; презентация тақырыптың неғұрлым ашылғаны және сырт көздерден қаншалықтықызығушылық тудырғаны, сондай – ақ тыңдаушының қарастырылып отырған мәселені қаншалықты кәсіби деңгейде қарастыруы тұрғысынан бағаланады. 

Оқытушылық нақты жағдайлар (кейстер) – тыңдаушыларға сұрақтарға жауап беру немесе мәселеге қатысты өз көзқарасын білдіру бойынша көптеген қарапайым да күрделі жағдайлар ұсынылады; неғұрлым дайындалған тыңдаушыларға өз кейсін жазуға болады. 

Іскерлік ойындар тыңдаушыда болашақ кәсіби іс - әрекеті үшін қажетті дағдыны өңдеуге көмектеседі; кейбір ойындар бойынша үйде дайындалып немесе кітапхана мен өндірісте аяқтау қажет.  

Топтық жоба (мысалы, кейстік жағдайды құру немесе шешу бойынша)– топта 3-5 адамнан артық болмауы керек, әрбір топ өз жобасын өңдеуі керек. 

Жеке жоба – неғұрлым дайындалған тыңдаушылар өз қалауы бойынша орындайды; жұмыс тақырыптың әмбебаптылығымен, зерттеушілік сипатымен ерекшеленуі керек; жоба нәтижелері ғылыми конференцияда ұсынылуы мүмкін.  

СӨЖ (СӨЖО) тиімді ұйымдастыруға қатысты тыңдаушыға ұсыныстар 


Өткен материалды қайталау. Өткен дәріс материалын қайталау өзіндік жұмыстың неғұрлым маңызды түрі болып табылады. Материал неғұрлым терең де толығырақ өңделсе, соғұрлым өзіндік жұмыстың басқа түрлерін орындауда оңайырақ болады. Бірінші сабақтан бастап, өткен дәріс материалымен жүйелі де үнемі жұмыс жасау кейінгі дәріс материалын түсіну мен тәжірибелік және лабораториялық сабақтар материалдарын игеру үшін қажетті жағдай болып табылады.


Материалды өңдеуге кірісе отырып, мыналарды жүзеге асыру керек: 

· жұмыс орнын анықтау; 
· егер үйде жұмыс жасау үшін қажетті жағдайлар болмаса, университет пен қалалық кітапхана қызметтеріне жүгіну; 
· дәріс конспектісіне ие болу; 
· курс бағдарламасына ие болу; 
· ұсынылатын әдебиетке ие болу (оқулық, есеп кітапшалары), қажет болған жағдайда материалдар мен құрал – жабдықтарға ие болу.
         Жұмыс әдісі: 
· дәріс материалын дереу қайталау (кейінге қалдыруға болмайды, себебі дәріс мазмұнын ұмытып кетуге болады); 
· конспектімен жұмыс жасай отырып, әдебиетке сілтеме жасап (бұл емтиханға дайындалу барысында қажет), қажетті толықтырулар мен түзетулерді енгізу;  
· тақырыппен жұмыс жасау материалды толық түсіну мен сете сақтауға дейін жалғасуы керек, 
· тақырыппен жұмыс жасау оқулықтар мен пособияларда келтірілген есептер мен мысалдарды талдаумен аяқталады; 
· егер тақырыппен жұмыс жасаудан кейін түсініксіз сұрақтар қалса, онда оларды оқытушыға кезекті дәріс барысында қою керек. 
Есептер мен сандық тапсырмаларды шығару. Тапсырманы орындау әдістемесі: 

· аталмыш тапсырмаларды орындауды аталмыш тақырып бойынша дәріс материалын қайталаудан кейін ғана бастауға болады;   

· есептерді шығаруға кірісе отырып, оның шартын мұқият оқу;

· шығару жоспарын ойластыру; 
· есепті шығару барысында қолданылатын формулаларды анықтау;  
· формулаға кіретін шамалардың мағынасына тағы бір рет үңілу; 
· шығаруды алдымен жалпы түрде жүзеге асырып, содан кейін әріптік шамалардың сандық мәндерін қою керек;  
· аралық және соңғы шешім нәтижелерінің өлшем бірліктерін көрсету; 
·  дұрыс шешімге талдау жасау. 
Коллоквиумдарға дайындық. Кейбір пәндер бойынша курс тарауының теориялық бөлімін меңгеру дәрежесін бағалау үшін колоквиум өткізіледі. 
       Осыдан шығатыны: 
· коллоквиумда қарастырылатын сұрақтар бойынша теориялық материал тағы бір рет қайталануы керек; 
Бақылау жұмыстарына дайындық. Бақылау жұмыстарын өткізудің мақсаты: 
· бакалаавриаттың ағымдық үлгерімін тексеру; 
· топ бакалавриаттарының дайындығын анықтау; 
· үлгерімділігі нашар тыңдаушылармен жұмыс әдістемесін ұйымдастыру; 
Тыңдаушылар бақылау жұмысына дайындала отырып, мыналарды жүзеге асыруы қажет: 

· бақылау жұмысының тақырыбын білу; 
· теориялық материалды, аталмыш тақырыптағы негізгі формулалар мен есепті шығару әдістерін ойға түсіру;
· оқулықта талданған есептер мен мысалдарды, және тәжірибелік сабақтарда қарастырылған есептерді қайта қарастыру,
Егер студент бірінші дәрістен бастап, өткен материалмен жүйелі түрде жұмыс жасаса, онда бақылау жұмысына дайындалу еш қиындық тудырмайды және ол көп уақытты алмайды. 
Жобаны орындау. Жобалар мен жұмыстарды орындау барысында кафедраларда тапсырмалармен бірге берілетін әдістемелік нұсқамаларды басшылыққа алу керек. 

Тапсырманы орындау тәртібі:
· тапсырманы орындауға өзіндік жұмыс графигімен бекітілген мерзімнен кеш кіріспеу керек; 
· егер тапсырманы орындау барысында қиындықтар туындаса, онда курстың сәйкес тақырыбына оралып, толықтырып, тапсырманы орындауға қайта кірісу керек; 

· осыдан кейін де қиындықтар болса, онда оқытушыға қосымша сабақтарға келу керек; 

· алынған шешімге талдау жасау, 
· тапсырманы қорғауға дайындала отырып, теорияның сәйкес ережелерін тексеріп, кейбір мәліметтердің өзгеруі жағдайындағы шешімді ойластыру; 
· тапсырманы орындау барысында қолданылған әдісті түсінгенге көз жеткізу; 
· тапсырма графикпен бекітілген мерзімнен кеш қорғалмауы керек, өйткені ол академиялық берешек болып саналады. 
Өзіндік жұмысқа берілетін уақыт айтарлықтай шектелген болғандықтан, өзіндік жұмысты тиімді жоспарлауға үйреніп, өзіндік жұмыс дағдыларын меңгеруге ұмтылып, тәжірибе алып, тиімді түрде жұмыс істеп және жұмысқабілеттілігін сақтау үшін саналы түрде демалу керек.  Сондықтан әрбір оқытушы мен кафедраның тыңдаушылардың өзіндік жұмыс әдістемесіне үйрету жауапкершілігі артуда. 

Пән бойынша тапсырмаларды орындау және өткізу. Микроэкономика курсын оқыту барысында студенттер сабақтың барлық түрлерінен берілетін тапсырмаларды міндетті түрде, уақытында орындаулары керек. Дәріске келіп қана қоймай, оның барысында белсенді түрде оқытушымен бірге жұмыс істеу, лекцияда қарастырылатын экономикалық проблемаларды көре білу және олардың мәнін түсінуге тырысу әрбір студенттің міндеті. 

Студенттер семинар барысында үйге берген тапсырмаларды толық орындап қана қоймай, семинар сұрақтарын талдау барысында өз беттерімен ойлау, өз ойын басқаларға дәлелді түрде жеткізе білу, басқаның ойын түсіну және оған сын көзбен қарау арқылы қарсы дәлел келтіру сияқты қабілеттерін барынша толық көрсетуге тырысуы керек.

Әлеуметтік саладағы микроэкономика және туризм курсын оқып үйрену, студенттердің жоғары математикадан білімдерінің болуын және оны қарапайым түрде болсада қолдануды талап етеді. Микроэкономикалық өзгермелердің арасындағы функциялық байланыстарды дәлелдеу, графикалық және математикалық модельдерді құрастыра білу үшін ОСӨЖ тапсырмаларын толық орындаған жөн. Әдебиеттердің тізімінде көрсетілген оқулықтардағы есептерді, жаттығуларды және тесті тапсырмаларды қосымша орындау арқылы білімдеріңді толықтырып және кеңейте аласыздар.

Студенттер алған білімдерін баянды ету үшін аралық бақылау жұмыстарын тапсыруға міндетті. 

Әлеуметтік саладағы микроэкономика және туризм курсын меңгеру соңғы бақылаумен аяқталады. Ол тесті тапсырмаларды орындау арқылы емтихан түрінде жүргізіледі.

«Сыртқыэкономикалық іс-әрекетті мемлекеттік басқару» курсы бойынша  СӨЖО өткізу формалары
	Тақырып атауы 

	СӨЖО өткізу формалары

	Тақырып 1.
Сыртқыэкономикалық фактор ролін арттыру – әлемдік экономика дамуының басты бағыты
	Дәріс конспектілері мен қосымша әдебиет конспектілерін талдау, есептерді шығару, тест сұрақтары мен өзін бақылауға арналған сұрақтарға жауап беру, реферат, эссе жазып, презентация өткізу.*

	Тақырып 2.

Мемлекеттің сыртқыэкономикалық іс-әрекетін қалыптастыру және жүзеге асыру
	Дәріс конспектілері мен қосымша әдебиет конспектілерін талдау, есептерді шығару, тест сұрақтары мен өзін бақылауға арналған сұрақтарға жауап беру, реферат, эссе жазып, презентация өткізу, мақсаттар бұтағын құру.* 

	Тақырып 3.

Қазақстан Республикасында сыртқыэкономикалық іс-әрекетті ұйымдастыру
	Дәріс конспектілері мен қосымша әдебиет конспектілерін талдау, есептерді шығару, тест сұрақтары мен өзін бақылауға арналған сұрақтарға жауап беру, реферат, эссе жазып, презентация өткізу, топтық жобаны өңдеу, қосымша глоссарий құру. *

	Тақырып 4.

Нарықтық экономикасы бар елдерде сыртқыэкономикалық іс-әрекетті мемлекеттік реттеуді ұйымдастыру
	Дәріс конспектілері мен қосымша әдебиет конспектілерін талдау, есептерді шығару, тест сұрақтары мен өзін бақылауға арналған сұрақтарға жауап беру, реферат, эссе жазып, презентация өткізу, топтық жобаны өңдеу, қосымша глоссарий құру, рефераттарды рецензиялау. * 

	Тақырып 5.

Әлемдік нарықта баға құру ерекшеліктері
	Дәріс конспектілері мен қосымша әдебиет конспектілерін талдау, есептерді шығару, тест сұрақтары мен өзін бақылауға арналған сұрақтарға жауап беру, презентация өткізу, топтық жобаны өңдеу, қосымша глоссарий құру. *

	Тақырып 6.
Сыртқы сауда операциялары 
	Дәріс конспектілері мен қосымша әдебиет конспектілерін талдау, есептерді шығару, тест сұрақтары мен өзін бақылауға арналған сұрақтарға жауап беру, реферат, эссе жазып, презентация өткізу, топтық жобаны өңдеу, қосымша глоссарий құру, жеке шолу жасап, статистикаға талдау жасап, оны рецензиялау және оппонирлеу.* 

	Тақырып 7.
Сауда делдалдары, биржалар, аукциондар мен халықаралық саудалар
	Дәріс конспектілері мен қосымша әдебиет конспектілерін талдау, есептерді шығару, тест сұрақтары мен өзін бақылауға арналған сұрақтарға жауап беру, реферат, эссе жазып, презентация өткізу, топтық жобаны өңдеу, қосымша глоссарий құру, мақсаттар бұтағын құру. *

	Тақырып 8.

 Халықаралық есеп-айырысулар және халықаралық сауда тәжірибесіндегі сақтандыру
	Дәріс конспектілері мен қосымша әдебиет конспектілерін талдау, есептерді шығару, тест сұрақтары мен өзін бақылауға арналған сұрақтарға жауап беру, реферат жазу, жек шолу жасап, топтық жобаларды өңдеу.* 

	Тақырып 9.
Халықаралық саудадағы несиелеу
	Дәріс конспектілері мен қосымша әдебиет конспектілерін талдау, есептерді шығару, тест сұрақтары мен өзін бақылауға арналған сұрақтарға жауап беру, реферат, эссе жазып, презентация өткізу, топтық жобаны өңдеу, қосымша глоссарий құру. *

	Тақырып 10.
Халықаралық сауданың контрагенттері
	Дәріс конспектілері мен қосымша әдебиет конспектілерін талдау, есептерді шығару, тест сұрақтары мен өзін бақылауға арналған сұрақтарға жауап беру, реферат, эссе жазып, презентация өткізу, қосымша глоссарий құру. *

	Тақырып 11.

Іскерлік байланыстарды ұйымдастыру және оның техникасы
	Дәріс конспектілері мен қосымша әдебиет конспектілерін талдау, есептерді шығару, тест сұрақтары мен өзін бақылауға арналған сұрақтарға жауап беру, реферат, эссе жазып, презентация өткізу, қосымша глоссарий құру. *


* - СӨЖ (СӨЖО) қосымша немесе баламалы формадағы тақырыптар бойынша тыңдаушылардың инициативалық ұсыныстарын пайдалану мүмкіндігі қарастырылған


ТАҚЫРЫП 1. Сыртқыэкономикалық фактор ролін арттыру – әлемдік экономика дамуының басты бағыты
СӨЖ ТАПСЫРМАЛАРЫ:
1. Тақырып сұрақтарын ауызша талқылауға дайындалу 

2. Өзін - өзі бақылау сұрақтарына жауап беру 

3. Тест сұрақтарына жауап беру 

4. Тақырып бойынша глоссарий құру
5. Сыртқыэкономикалық байланыстар, сыртқыэкономикалық іс-әрекет және сыртқыэкономикалық саясат категорияларының айырмашылығы туралы академиялық эссе жазу
6.  Қарағанды облысының СЭІ-тін талдау
7. семинар-пікір-таласқа дайындалу
8.  дөңгелек столге дайындалу
ӨЗІН-ӨЗІ БАҚЫЛАУ ҮШІН СҰРАҚТАР:
1. Сыртқыэкономикалық іс-әрекет (СЭІ) дегеніміз не?

2. Сыртқыэкономикалық іс-әрекеттің формаларын атап өтіңіз
3.  Қазіргі жағдайда СЭІ мемлекеттік басқарудың қандай модельдері қалыптасқан?

4. Қазақстанның сыртқыэкономикалық байланыстарының даму факторларын атап өтіңіз

9. ҚР сыртқы саудасының дамуына қандай факторлар әсер етеді?

10.  СЭІ мемлекеттік реттеу құралдары қандай?

11. Қазақстандық өнімнің бәсекеқабілеттілігін арттыру мәселелерін шешу жолдары қандай?
12. Бүкіләлемдік сауда ұйымы дегеніміз не және оның пайда болу себептері қандай?

13.  Қазақстан Республикасының Бүкіләлемдік сауда ұйымына ену жағдайы 
ТАҚЫРЫП 2. Мемлекеттің сыртқыэкономикалық саясатын қалыптастыру және жүзеге асыру

СӨЖ ТАПСЫРМАЛАРЫ:
1. Тақырып сұрақтарын ауызша талқылауға дайындалу 

2. Өзін - өзі бақылау сұрақтарына жауап беру 

3. Тест сұрақтарына жауап беру 

4. Тақырып бойынша глоссарий құру
5.  Экономикалық эссе жазуға дайындалу

ӨЗІН-ӨЗІ БАҚЫЛАУ ҮШІН СҰРАҚТАР:
1. Сыртқыэкономикалық іс-әрекетті мемлекеттік реттеу нені білдіреді?
2. Сыртқыэкономикалық іс-әрекетті мемлекеттік реттеудің мақсаты қандай?
3. Елдерінің нормативтік базасын унификациялау, гармонизациялау процесін түсіндіріңіз
4. ТМД елдеріне қатысты Қазақстанның экономикалық саясатының бағыттарына не жатады?

5. Экономикалық қауіпсіздік категориясына түсініктеме беріңіз
6. Сыртқы сауда саясаттың сыртқыэкономикалық саясаттағы маңызын түсіндіріңіз
7. Инвестициялық саясаттың мазмұнын түсіндіріңіз 
8. Валюталық реттеу саясаты дегеніміз не?
9.  Халықаралық сауда мен халықаралық қызметтестіктің жекелеген формаларын реттейтін халықаралық нормалар мен ережелерді атап өтіңіз
ТЕСТІЛЕР:

1. 2001 – 2015 ж-ң стратегиясында инвестициялар көлемінің қарқыны ... анықталады.

А) Құқықтық  нормалармен 

B) Жинақтау нормалармен 

C) Халықаралық стандарттармен 

D) Заңнамаға сәйкес 

E) Капитал салымдарының көлемімен

2. Шет елдік инвестициялар негізінен неше формада көрініс табады?

А) 1

B) 2

C) 3

D) 4

E) Дұрыс жауабы жоқ.

3. Валюталық реттеу бұл – 

А) Валюталық құндылықтар мен операциялар жасау. 

B) Шет елдік инвестицияларды жүзеге асыру. 

C) Халықаралық есеп айырысуды жүзеге асыру.

D) Ұлттық валютаның тұрақты курсы мен ұлттық төлем баланстың тепе-теңдігін сақтау. 

E) Жауаптардың барлығы дұрыс.

4. Валюталық бақылау агенттіктеріне: ...жатады.

А) Ұлттық банктер

B) II деңгейлі банктер

C) Өкіметті банктер

D) Әлемдік банктер

E) Дұрыс жауабы жоқ

5. Сыртқы экономикалық іс әрекетке қатысушыларының іс әрекеті жүзеге асыратын нормативтік актілерінің жиынтығы. 

А) Сыртқы экономикалық  іс әрекетті құқықтық реттеу. Сыртқы экономикалық  іс әрекетті мемлекеттік реттеу.  

B) Сыртқы экономикалық  іс әрекетті мемлекеттік реттеу.  

C) Сыртқы экономикалық  іс әрекетті қаржылық реттеу.    

D) Сыртқы экономикалық  іс әрекетті әлемдік стандарттармен реттеу.  

E) Сыртқы экономикалық  іс әрекетті валюталык реттеу.  

6. Халықаралық конвенциялар қандай сипатқа ие? 

А) Нормативті

B) императивті

C) позитивті

D) дизпозитивті

E) Дұрыс жауабы жоқ

ТАҚАРЫП 3. Қазақстан Республикасындағы сыртқыэкономикалық іс-әрекетті ұйымдастыру
СӨЖ ТАПСЫРМАЛАРЫ:
14. Тақырып сұрақтарын ауызша талқылауға дайындалу 

15. Өзін - өзі бақылау сұрақтарына жауап беру 

16. Тест сұрақтарына жауап беру 

17. Тақырып бойынша глоссарий құру 
18. СЭІ мемлекеттік басқару құрылымын оқып білу
19. Презентация жасап дайындалу
ӨЗІН-ӨЗІ БАҚЫЛАУ ҮШІН СҰРАҚТАР:

1. ҚР-да СЭІ-ті басқарудың жаңа құрылымына не себеп болды?
2. Басқаруды ұйымдастыру қандай негізгі қағидаларға негізделеді?
3. Мемлекеттің СЭІ саласындағы басқару органдарын атап өтіңіз

4. Сыртқыэкономикалық байланыстарды дамыту саласындағы республиканың құқықтық және атқарушы органдарының негізгі қызметтерін атаңыз
ТЕСТІЛЕР:

1. Сыртқы экономикалық іс әрекетті басқару төмендегі мәселелерді мүмкіндік береді. 

А) Әлемдік интеграциялық процесстерге қатысу.

B) Ғылыми – техникалық қызметтестікті дамыту.

C) Елдің төлем балансын қолдау.

D) Барлық жауап дұрыс

2. Бұл модель тарихи қалыптасқан аймақтық мемлекет аралық нарықты және оған кіретін мемлекеттердің бәсекелік бағдарларын сақтауға бағытталған. 

А) Тұрақтандыру

B) Фискалды

C) Құралдық

D) Құрылымдық

3. Сыртқы экономикалық іс әрекеттің материалдық негізіне не жатады? 

А) Сыртқы экономикалық  кешен 

B) Экспорттық өнімдер

C) Фирмалар

D) Ғылыми техникалық байланыстар.

Е) Трансұлттық корпорация

4. Валюталық бақылау агенттіктеріне жатады? 

А) Өкілетті банктер

B) Делдалдық банктер

C) Ұлттық банктер

D) Әлемдік банктер

Е) II деңгейлі банктер

5. Бұл модель, ол СЭІ ті жүзеге асырудан мемлекеттің _____ағымдық кірісін максмизациялауға бағытталған. 

А) Фискалды

B) Құралдық

C) Тұрақтандыру

D) Экспонсионистік

Е) Құрылымдық

ТАҚЫРЫП 4. Нарықтық экономикасы бар елдерде сыртқыэкономикалық байланыстарды мемлекеттік реттеуді ұйымдастыру

СӨЖ ТАПСЫРМАЛАРЫ:
1.Тақырып сұрақтарын ауызша талқылауға дайындалу 
2. Өзін - өзі бақылау сұрақтарына жауап беру 
3. Тест сұрақтарына жауап беру 
4. Тақырып бойынша глоссарий құру
5. Cеминар-пікір-таласқа дайындалу
6. Презентация жасап дайындалу
ӨЗІН-ӨЗІ БАҚЫЛАУ ҮШІН СҰРАҚТАР:

1. СЭІ реттеудегі АҚШ саясатының ерекшеліктері қандай?
2. Еуропалық Одақ шеңберіндегі Ұлыбританияның сыртқыэкономикалық саясатының бағыттарын атап өтіңіз 
3. Бүкіләлемдік сауда ұйымы (БСҰ) іс-әрекетіне Ұлыбританияның қатысуын анықтаңыз
4. Ұлыбританиядағы СЭІ-тің реттелуі қандай?
5. Сыртқыэкономикалық іс-әрекет қатысушыларын қолдау бойынша мемлекет қандай шаралар жасау керек? 

6. СЭІ реттеудегі Жапондық тәжірибесін анықтаңыз
ТЕСТІЛЕР:

1. Қазақыстан Республикасының сыртқы экономикалық іә-әрекетті ұйымдастыру шегінде қандай моделдерге електейді?

A) Ұлыбритания

B) АҚШ

C) Жапония

D) аталған елдердің модульдері қолдануда

E) дұрыс жауап жоқ
2. Қазақстан Республикасының сыртқы экономикалық  іс-әрекеті қазіргі таңда қандай елмен тығыз байланыста?

A) Ұлыбритания

B) АҚШ


C) Германия

D) Франция

E) Жапония
3. Мыналардың ішінен бағаға әсер ететін факторлары
A) сұраныстар мен ұсыныстардың ауытқуы
B) нарықтардың монополизациясы
C) мемлекеттік негізде бағаларды реттеу
D) инфляция
E) аталған жауапттың барлығы дұрыс
4. Әлемдік бағалар ішкі нарықтағы бағалардан төмен бағалар
A) импортты бағалар
B) экспортты бағалар
C) сыртқыбағалар
D) сыртқы саудадағы бағалар
E) әлемдік тарифтер
5. Өнім түрінен және оны өндіретін нақты шарттарынан тәуелсіз әрекет етуі қалай аталады?

A) жалпы экономикалық фактор
B) өндіру,өткізу шарттары
C) бөлу,қайта бөлу шарттары
D) форс-мажорлық жағдайлар
E) дұрыс жауап жоқ
6. Тұтынушылар және өндірістік тағайындаудағы дайын өнімдердің көрсеткіштері

A) стстистикалық сауда бағалары

B) анықтамалық бағалар

C) аукциондық бағалар

D) экспорттық бағалар
7. СЭІбасқарудың құрылымына не себеп брлды?

A) нарықтық экономика

B) орталықтан басқару

C) экспортты ынталандыру

D) өмірдің барлық саласын

E) барлық жауап дұрыс
8. Басқару ұйымының қай қағидға негізделе әріптестікті ұйымдастырды?

A) СЭІ мемлекеттік басқаруда көптеген құрылымдармен байланысты

B) шетелдегі Қазақстанның іскерлік шеңберін кеңейтеді

C) әрбір іс-әрекеттің мәселелерін анықтайды

D) мемлекет басқарушыоргандары СЭІсубъектілерімен өзара байланысы

E) дұрыс жауап жоқ
9. СЭІ  басқауда қай құрылым үлкен роль атқарады?

A) Парламент

B) Конституциялық кеңес

C) атқарушы орган

D) заң шығарушы билік

E) мәжіліс пен сенат
10. Қай елде ұқсастары жоқ эксполрт пен импортты ынталандыруға бағытталған  салық жеңілдігі бар?

A) АҚШ

B) Қазақстан

C) Ресей

D) Ұлыбритания

E) Жапония
11. Тауарқозғалысын мемлекеттікреттеуде өклетті орган қызметі
A) СЭІ жүзеге асыру
B) импорт пен экспортты жүзеге асыру

C) мәліметтер жинау

D) а және в жауабы дұрыс

E) барлық жауап дұрыс
12. Жапонияның ДЖЕТРО ұйымы қый жылы құрылды?

A) 1944ж.

B) 1951ж.

C) 1958ж.

D) 1955ж.

E) 1948ж.

ТАҚЫРЫП 5. Әлемдік нарықтағы баға құрудың ерекшеліктері
СӨЖ ТАПСЫРМАЛАРЫ:
1. Тақырып сұрақтарын ауызша талқылауға дайындалу 

2. Өзін - өзі бақылау сұрақтарына жауап беру 

3. Тест сұрақтарына жауап беру 

4. Тақырып бойынша глоссарий құру
ӨЗІН-ӨЗІ БАҚЫЛАУ ҮШІН СҰРАҚТАР:

1. Әлемдік нарықтағы баға құру негіздері қандай?

2. 2.Әлемдік нарықтағы бағалар жүйесі дегеніміз не?
3. Сыртқы сауда бағаларын анықтау әдістемесінің негіздері қандай?

4. Интерұлттық құн және оны қалыптастыру ерекшеліктерін анықтаңыз
5. Бағалардың түрлерін атап өтіңіз?
6. Әлемдік бағалар деңгейі мен қарқынын анықтаушы факторлар қандай?
ТЕСТІЛЕР:

1. Сырттқы сауда бағасын анықтау әдістемесіне қайсысы жатпайды?

A) өндіріс шығармалары негізінде бағаларды орнату 

B) материалдық бағасы жалақы ставкасының өзгеруін реттеу 

C) тауарларды пайдаланудың экономикалық нәтижелері бойынша нормасын анықтау

D) орташа нарықтық бағалар негізінде бағаларды орнату

E) барлық жауал дұрыс

2. Жабдықтау мен төлем жүргізудің сәйкес шарттары шарттарында белгіленген саналы тауар бағасының шынайы деңгейін білдірді
A) аукциондар бағасы

B) статистикалық сыртқы сауда бағасы

C) өндіру бағасы

D) келісім-шарттық бағалар

E) биржалық котировкалар

3.Бағалар бәсекелестік жағдайда және ... жағдайда анықталады
A) сауда менсатып алу арақатынасы

B) валюта мен валюталық курс арақатынасы 

C) сұраныс пен ұсыныс арақатынасы 

D) шығын мен табыс арақатынасы

E) сауда мен табыс арақатынасы

4. Сатып алушылар күресі нәтижесінде сатып алынады?

A) биржалық котировка 

B) аукциондық бағалар

C) келісім шарттық бағалар

D) күрестік бағалар табыс бағасы

5. Өндіріс  шарты болып табылады ...

A) жер сапасы 

B) шикізат сапасы

C) өнім сапасы 

D) материал сапасы

E) дұрыс жауап жоқ

ТАҚЫРЫП 6. Сыртқы сауда операциялары
СӨЖ ТАПСЫРМАЛАРЫ:
1. Тақырып сұрақтарын ауызша талқылауға дайындалу 

2. Өзін - өзі бақылау сұрақтарына жауап беру 

3. Тест сұрақтарына жауап беру 

4. Тақырып бойынша глоссарий құру
5. Семинар-пікір-таласқа дайындалу
6.  Іскерлік ойынға дайындалу
ӨЗІН-ӨЗІ БАҚЫЛАУ ҮШІН СҰРАҚТАР:

1. Сыртқы сауда операцияларын ұйымдастыру
2. Сатып алу  - сатудың сыртқы сауда мәмілелері мен олардың жіктелуі
3.  Сыртқы сауда операцияларының түрлері
4.  Сатып алу – сатудың сыртқы сауда мәмілесінің құрылымы, кейбір сыртқы сауда мәмілелерінің ерекшеліктері
5.  Mәмілеге отыру кезеңдері
ТАҚЫРЫП 7. Сауда делдалдары, биржалар, аукциондар мен халықаралық саудалар
СӨЖ ТАПСЫРМАЛАРЫ:
1. Тақырып сұрақтарын ауызша талқылауға дайындалу 

2. Өзін - өзі бақылау сұрақтарына жауап беру 

3. Тест сұрақтарына жауап беру 

4. Тақырып бойынша глоссарий құру
ӨЗІН-ӨЗІ БАҚЫЛАУ ҮШІН СҰРАҚТАР:

1. Сауда делдалдары және олармен жасалатын шарт түрлері
2. Нарықтағы делдалдардың құқықтары
3.  Биржалық сауданы ұйымдастыру және олардың қызметтері
4.  Қарама-қарсы сауда жасаудың қазіргі таңдағы формалары. Халықаралық саудалар.
5.  Сауда делдалдары. Делдалдар арасындағы келісім-шарттар
6.  Нарықтағы делдалдардың бағдарлары
7.  Биржалық сауда. Биржа түрлері. Аукциондар
8.  Бартерлік сауда. Қарама-қарсы сатып алулар
9.  Компенсациялық мәмілелер, «свитч», «офсет» мәмілелері
10.  Халықаралық саудалар
ТАҚЫРЫП 8. Халықаралық сауда тәжірибесіндегі халықаралық есеп-айырысулар және сақтандыру
СӨЖ ТАПСЫРМАЛАРЫ:
1. Тақырып сұрақтарын ауызша талқылауға дайындалу 

2. Өзін - өзі бақылау сұрақтарына жауап беру 

3. Тест сұрақтарына жауап беру 

4. Тақырып бойынша глоссарий құру
5. Экономикалық презентацияға дайындалу
6. Дөңгелек столге дайындалу
ӨЗІН-ӨЗІ БАҚЫЛАУ ҮШІН СҰРАҚТАР:

1. Халықаралық есеп-айырысулар және олардың формалары
2. Сыртқы сауда шарттарының қаржылық жағдайлары
3.  Халықаралық саудадағы сақтандыру: субъектілері, сақтандыру түрлері

4.  СЭІ сақтандыру: негізгі категориялар.
5.  Халықаралық есеп-айырысуларды ұйымдастыру
6.  Халықаралық саудадағы валюталық нарықтар
7.  Сақтандырудың мәні мен оның түрлері
8.  СЭІ-ті сақтандырудың ерекшеліктері
ТАҚЫРЫП 9. Халықаралық саудадағы несиелеу
СӨЖ ТАПСЫРМАЛАРЫ:
1. Тақырып сұрақтарын ауызша талқылауға дайындалу 

2. Өзін - өзі бақылау сұрақтарына жауап беру 

3. Тест сұрақтарына жауап беру 

4. Тақырып бойынша глоссарий құру
ӨЗІН-ӨЗІ БАҚЫЛАУ ҮШІН СҰРАҚТАР:

1. Несие және халықаралық тәжірибедегі оның түрлері (фирмалық несие, ашық шот бойынша несие)

2. Факторинг және форфейтингнесиелеу формалары ретінде
3.  Сыртқыэкономикалық байланыстарды несиелеудің өзге де формалары (жобалық қаржыландыру, лизинг)
4.  Халықаралық саудадағы несиелеу мәні
5.  Халықаралық тәжірибедегі несиенің түрлері
6.  Халықаралық несиелердің негізгі шарттары, олардың мазмұны

7.  Сыртқыэкономикалық байланыстарды несиелеу формалары 
ТАҚЫРЫП 10. Халықаралық сауданың контрагенттері
СӨЖ ТАПСЫРМАЛАРЫ:
1. Тақырып сұрақтарын ауызша талқылауға дайындалу 

2. Өзін - өзі бақылау сұрақтарына жауап беру 

3. Тест сұрақтарына жауап беру 

4. Тақырып бойынша глоссарий құру
5. Экономикалық презентацияға дайындалу
ӨЗІН-ӨЗІ БАҚЫЛАУ ҮШІН СҰРАҚТАР:

1. Халықаралық саудадағы контрагенттер және олардың түрлері
2. Фирманың құқықтық мәртебесі
3.  Ұлттық, шетелдік, аралас фирмалар
4.  Халықаралық саудадағы трансұлттық компаниялар
5.  Толық серіктестік, коммандиттік серіктестік, жауапкершілігі шектелген және шектелмеген серіктестіктер, акционерлік қоғамдар.

ТАҚЫРЫП 11. Іскелік байланыстарды ұйымдастыру және оның техникасы
СӨЖ ТАПСЫРМАЛАРЫ:
1. Тақырып сұрақтарын ауызша талқылауға дайындалу 

2. Өзін - өзі бақылау сұрақтарына жауап беру 

3. Тест сұрақтарына жауап беру 

4. Тақырып бойынша глоссарий құру
5. Экономикалық жобалар жасау
6. Экономикалық презентацияға дайындалу
ӨЗІН-ӨЗІ БАҚЫЛАУ ҮШІН СҰРАҚТАР:

1. Іскерлік байланыстар: негізгі түрлері мен формалары
2. Іскерлік келіссөздерді ұйымдастыру және жүргізу
3. Халықаралық этика ережелері
4.  Халықаралық тәжірибедегі іскерлік байланыстардың ұйымдастырылуы
5.  Іскерлік келіссөздер: дайындық, келіссөз процесін өткізу тәртібі
6.  Іскерлік хат алысу. Іскерлік хаттың құрылымы
Пәнді оқу-әдістемемен қамтамасыздандыру
1. Пайдаланылған әдебиеттер тізімі

1.1 Негізгі әдебиеттер:
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2. БАҚЫЛАУ СҰРАҚТАРЫ

2.1. БІРІНШІ БАҚЫЛАУ ЖҰМЫСЫН ЖҮРГІЗУ ҮШІН БАҚЫЛАУ СҰРАҚТАРЫ

1. Сыртқыэкономикалық байланыстардың негізгі формалары.
2. Сыртқыэкономикалық іс-әрекетті дамыту факторлары.
3. Елдің сыртқыэкономикалық кешенінің мәні.
4. СЭІ мемлекеттік басқару органдары.
5. СЭІ реттеудегі әкімшілік әдістер.
6. Экспорттық өндірісті ынталандырудың экономикалық әдістері.
7.  Сыртқыэкономикалық даму стратегиясы.
8. СЭС.
9.  Кеден ісін басқару.
10.  Баждар мен тарифтер, олардың түрлері.
11.  Тарифтік жеңілдіктер
12.  Тауарларды базистік жабдықтаудың мәні мен жіктелуі.
13.  Инкотермс базистік жабдықтаудың мазмұны 
14.  Инкотермс-2000 терминдерін қолдану ерекшеліктері.

15.  Тауарларды сипаттау және кодтаудыі үйлесімді жүйесін құру мақсаты (ҮЖ).
16.  Тауарларды сипаттау және кодтаудыі үйлесімді жүйесінің негізгі түсініктері.
17.  ҮЖ тараулары, топтары, тауарлық позициялары мен субпозицияларының құрылымы мен мазмұны.
18. Тауарларды декларациялаудың негізгі ережелері.
19.  СЭІ-те ткөлікті қолдану қажеттілігі
20.  Негізгі көлік түрлерімен халықаралық тасымалдауды ұйымдастыру.
21.  Көлік байланыстары.
22.  Көліктік сақтандыру.
23.  СЭІ-гі маркетинг.
24.  СЭІ-гі маркетингтің мәні.
25.  СЭІ-гі маркетинг қағидалары.
26.  СЭІ-гі маркетинг әдістері.
27.  СЭІ-гі маркетингтің сыртқы және ішкі ортасы.
28.  СЭІ-гі маркетингтің ақпараттық қамтамасыз етілуі және болжамдау.
29.  Сыртқы нарыққа тауарларды шығару.
30.  Шетелдік инветсициялармен компания құру мақсаттары.
31.  Шетелдік инвестициялармен кәсіпорынды басқару.
32.  Шетелдік инвестициялы кәсіпорын іс-әрекетінінң экономикалық тиімділігін анықтау.
33.  Кәсіпорынның СЭІ-нің қажеттілігі.
34.  Кәсіпорынның СЭІ формасы.
35.  Кәсіпорынның СЭІ-н жоспарлау.
36.  Шетеледік инвестициялар.
37.  Шетелдік нарыққа шығу барысында ескерілетін негізгі факторлар.
38. Халықаралық сауда мәмілелерінің (ХСМ) субъектілері мен объектілері
39. Сатып алу-сату мәмілесін рәсімдеу.
40. Лизинг пен лицензиялауды жүзеге асыру.
41.  Ноу-хау.
42.  Инжинирингтік іс-әрекет.
43.  Сатып алу – сату мәмілесі, оның құрымы.
44.  Сыртқы сауда шарттарын жүзеег асыру мәні, түрлері мен механизмдері
2.2.ЕКІНШІ БАҚЫЛАУ ЖҰМЫСЫН ЖҮРГІЗУ ҮШІН БАҚЫЛАУ СҰРАҚТАРЫ

1. Келісім-шарттың бағасы мен жалпы сомасы, шарттары мен төлемдері.
2. Сапасы, буып-тиеу, тауар маркасы, айыппұл санкциялары, форсмажор.
3. Арбитраж, сақтандыру, типтік келісім-шарттар
1. Экспорттық, импорттық, реэкспорттық және реимпорттық операцияларды жүзеге асыру техникасы.
2. Шикізаттық, азық-түлік тауарлары мен материалдарды сатып алу – сату процесіндегі негізгі операциялар.
3. Шикізаттық және ауылшаруашылық тауарларын сатудың жалпы қарқыны
4. Өнеркәсіптік тауарлармен, машина және құрал-жабдықтармен сауда жасау ерекшеліктері.
5. Өндірістік және өткізу кооперациясы.
6. Тауар айырбас операциялары.
10. Әлемдік нарықтағы қызметтер.
11. Сыртқы сауда сауда делдалдарын қолдану қажеттілігі
12. Комиссия және консигнация шарттары бойынша операциялар
13. Қарапайым өткізу делдалдарының, сауда агенттерінің қатысуымен жасалатын операциялар.
14. Сыртқы нарықта делдалдардың әрекет ету шарттары мен олардың қызметінің ақысы.
15.  Сыртқы сауда операцияларында тауар биржаларын қолдану.
16. Халықаралық саудаларды дайындау және өткізу.
17. Аукциондық сауда ерекшеліктері.
18. Өткізу арналарын және котрагентті таңдау.
19. Коммерциялық ұсыныстар мен сұранысты дайындау.
20. Іскерлік келіссөздерді өткізу ерекшеліктері.
21. Келісім-шартқа отыру және оны орындау.
22. Халықаралық есеп-айырысулар мен валюталық операциялардың мәні.
23. Халықаралық есеп-айырысулардың негізгі формалары.
24. Есеп-айырысудың Ааккредитивті және инкассалық формасы.
25. Сыртқы сауда келісім-шарттарының валюта-қаржылық шарттары.
26. Валюталық тәуекелдер.
27. СЭІ-те валюта-қаржылық операцияларды жетілдіру жолдары.
28. ҚР халықаралық бәсекеқабілеттігі.
29. ҚР бәсекеқабілеттілік мәселелері.
30. Елдің бәсекеқабілеттілік көздеріне қатысты теориялық тәсілдемелер.
31. М.Портердің бәсекелік артықшылықтар теориясы.
32. ҚР бәсекеқабілеттілігін арттырудың негізгі бағыттары.
33. Мемлекеттің сыртқыэкономикалық стратегиясының негізгі түрлері.
34. Тарифтік және тарифтік емес шектеулер.
35. Инкотермс бойынша сыртқы сауда мәмілесінің шарттары.
36. СЭІ-гі жалақы формалары.
37. Капитал және технология экспорты бойынша кәсіпорын операциялары.
38. Индустриалды дамудың сыртқыэкономикалық аспектілері.
39. Ұлттық экономиканың индустриалды дамуының негізгі қалыптасулары
40. Экономиканың индустриялану факторлары
41. Импопрттың орнын басу және экспорттық бағдарлану саясаты.
42. Оңтүстік-Шығыс Азия елдерінің индустриалды дамуы.
43. Қазақстанға жаңа индустриалдың елдердің ықпалы.
44. Қазақстанның сыртқы сауда саясаты.
45. Индустриалдың дамудың қазақстандық стратегиясының сызбасы.
5.3 ЕМТИХАНҒА ДАЙЫНДАЛУ ҮШІН СҰРАҚТАР

1. Сыртқыэкономикалық байланыстардың негізгі формалары.
2. Сыртқыэкономикалық іс-әрекетті дамыту факторлары.
3. Елдің сыртқыэкономикалық кешенінің мәні.
4. СЭІ мемлекеттік басқару органдары.
5. СЭІ реттеудегі әкімшілік әдістер.
6. Экспорттық өндірісті ынталандырудың экономикалық әдістері.
7.  Сыртқыэкономикалық даму стратегиясы.
8. СЭС.
9.  Кеден ісін басқару.
10.  Баждар мен тарифтер, олардың түрлері.
11.  Тарифтік жеңілдіктер
12.  Тауарларды базистік жабдықтаудың мәні мен жіктелуі.
13.  Инкотермс базистік жабдықтаудың мазмұны 
14.  Инкотермс-2000 терминдерін қолдану ерекшеліктері.

15.  Тауарларды сипаттау және кодтаудыі үйлесімді жүйесін құру мақсаты (ҮЖ).
16.  Тауарларды сипаттау және кодтаудыі үйлесімді жүйесінің негізгі түсініктері.
17.  ҮЖ тараулары, топтары, тауарлық позициялары мен субпозицияларының құрылымы мен мазмұны.
18. Тауарларды декларациялаудың негізгі ережелері.
19.  СЭІ-те ткөлікті қолдану қажеттілігі
20.  Негізгі көлік түрлерімен халықаралық тасымалдауды ұйымдастыру.
21.  Көлік байланыстары.
22.  Көліктік сақтандыру.
23.  СЭІ-гі маркетинг.
24.  СЭІ-гі маркетингтің мәні.
25.  СЭІ-гі маркетинг қағидалары.
26.  СЭІ-гі маркетинг әдістері.
27.  СЭІ-гі маркетингтің сыртқы және ішкі ортасы.
28.  СЭІ-гі маркетингтің ақпараттық қамтамасыз етілуі және болжамдау.
29.  Сыртқы нарыққа тауарларды шығару.
30.  Шетелдік инветсициялармен компания құру мақсаттары.
31.  Шетелдік инвестициялармен кәсіпорынды басқару.
32.  Шетелдік инвестициялы кәсіпорын іс-әрекетінінң экономикалық тиімділігін анықтау.
33.  Кәсіпорынның СЭІ-нің қажеттілігі.
34.  Кәсіпорынның СЭІ формасы.
35.  Кәсіпорынның СЭІ-н жоспарлау.
36.  Шетеледік инвестициялар.
37.  Шетелдік нарыққа шығу барысында ескерілетін негізгі факторлар.
38. Халықаралық сауда мәмілелерінің (ХСМ) субъектілері мен объектілері
39. Сатып алу-сату мәмілесін рәсімдеу.
40. Лизинг пен лицензиялауды жүзеге асыру.
41.  Ноу-хау.
42.  Инжинирингтік іс-әрекет.
43.  Сатып алу – сату мәмілесі, оның құрымы.
44.  Сыртқы сауда шарттарын жүзеег асыру мәні, түрлері мен механизмдері
45. Келісім-шарттың бағасы мен жалпы сомасы, шарттары мен төлемдері.
46. Сапасы, буып-тиеу, тауар маркасы, айыппұл санкциялары, форсмажор.
47.  Арбитраж, сақтандыру, типтік келісім-шарттар
48. Экспорттық, импорттық, реэкспорттық және реимпорттық операцияларды жүзеге асыру техникасы.
49. Шикізаттық, азық-түлік тауарлары мен материалдарды сатып алу – сату процесіндегі негізгі операциялар.
50. Шикізаттық және ауылшаруашылық тауарларын сатудың жалпы қарқыны
51. Өнеркәсіптік тауарлармен, машина және құрал-жабдықтармен сауда жасау ерекшеліктері.
52. Өндірістік және өткізу кооперациясы.
53. Тауар айырбас операциялары.
54. Әлемдік нарықтағы қызметтер.
55. Сыртқы сауда сауда делдалдарын қолдану қажеттілігі
56. Комиссия және консигнация шарттары бойынша операциялар
57. Қарапайым өткізу делдалдарының, сауда агенттерінің қатысуымен жасалатын операциялар.
58. Сыртқы нарықта делдалдардың әрекет ету шарттары мен олардың қызметінің ақысы.
59.  Сыртқы сауда операцияларында тауар биржаларын қолдану.
60. Халықаралық саудаларды дайындау және өткізу.
61. Аукциондық сауда ерекшеліктері.
62. Өткізу арналарын және котрагентті таңдау.
63. Коммерциялық ұсыныстар мен сұранысты дайындау.
64. Іскерлік келіссөздерді өткізу ерекшеліктері.
65. Келісім-шартқа отыру және оны орындау.
66. Халықаралық есеп-айырысулар мен валюталық операциялардың мәні.
67. Халықаралық есеп-айырысулардың негізгі формалары.
68. Есеп-айырысудың Ааккредитивті және инкассалық формасы.
69. Сыртқы сауда келісім-шарттарының валюта-қаржылық шарттары.
70. Валюталық тәуекелдер.
71. СЭІ-те валюта-қаржылық операцияларды жетілдіру жолдары.
72. ҚР халықаралық бәсекеқабілеттігі.
73. ҚР бәсекеқабілеттілік мәселелері.
74. Елдің бәсекеқабілеттілік көздеріне қатысты теориялық тәсілдемелер.
75. М.Портердің бәсекелік артықшылықтар теориясы.
76. ҚР бәсекеқабілеттілігін арттырудың негізгі бағыттары.
77. Мемлекеттің сыртқыэкономикалық стратегиясының негізгі түрлері.
78. Тарифтік және тарифтік емес шектеулер.
79. Инкотермс бойынша сыртқы сауда мәмілесінің шарттары.
80. СЭІ-гі жалақы формалары.
81. Капитал және технология экспорты бойынша кәсіпорын операциялары.
82. Индустриалды дамудың сыртқыэкономикалық аспектілері.
83. Ұлттық экономиканың индустриалды дамуының негізгі қалыптасулары
84. Экономиканың индустриялану факторлары
85. Импопрттың орнын басу және экспорттық бағдарлану саясаты.
86. Оңтүстік-Шығыс Азия елдерінің индустриалды дамуы.
87. Қазақстанға жаңа индустриалдың елдердің ықпалы.
88. Қазақстанның сыртқы сауда саясаты.
89. Индустриалдың дамудың қазақстандық стратегиясының сызбасы.
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